Blick auf den Standort Wickede, der 2019 umfassend modernisiert wurde.
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Investieren und digitalisieren

Cirkel Als mit Griindungsjahr 1898 éltester noch existierender Kalksandsteinhersteller der Welt will sich
das Familienunternehmen weiter fiir die Zukunft riisten. Das Konzept: Investieren und digitalisieren.
Sichtbares Zeichen: Das neu gebaute energie- und ressourceneffiziente Kalksandsteinwerk in Neukir-
chen-Varden/Niedersachsen. Uber die Details sprach der BaustoffMarkt mit Geschaftsfiihrer Julian Cir-

kel und Vertriebsleiter Thorsten Koch.

Thorsten Schmidt

er Grundstein fiir das neue Werk wur-

de Ende 2017 gelegt. Nun geht das
Werk im September dieses Jahres in den
Probebetrieb. Mit dem Neubau erwei-
tert das Unternehmen nicht nur seine
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Fertigungskapazitaten und schafft 20 neue
Arbeitsplatze, sondern will zugleich neue
Standards in der Energieeffizienz und damit
neue MaBstabe fiir Klimafreundlichkeit in
der Baustoffindustrie setzen. Julian Cirkel:
JUnser Ziel ist es, mit dem neuen Werk die

Digitalisierung in der Fertigung unter dem
Stichwort Industrie 4.0 zum Leben zu erwe-
cken und unsere Rohstoffe optimaler einzu-
setzen.” Ebenso wurden neueste Techniken
im Bereich der Warmegewinnung und der
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Im Gespréch (v.1.): Julian Cirkel und Thorsten Koch.

Dampftechnik eingesetzt, um den Energie-
verbrauch noch einmal deutlich zu verbes-
sern. Zumal der Bund die Investitionen in
den Bereichen Umweltschutz und Flachen-
verbrauch im Rahmen des Umweltinnova-
tionsprogramms mit knapp 1,8 Millionen
Euro fordert.

Auch wenn sich Julian Cirkel und Thorsten
Koch im Gesprach freuen, nun ein Vorzei-
gewerk im Portfolio zu haben, heiBt das im
Umkehrschluss nicht, die Optimierung der
weiteren Standorte auszusetzen. So hat das
Unternehmen in 2019, wie berichtet, den
Standort Wickede umfassend modernisiert.
Mit Neuenkirchen-Vorden verfiigt das Unter-
nehmen nun Gber drei Standorte, an denen
.weiBe" Baustoffe produziert werden und
damit zugleich das Kerngeschéaft des Fami-
lienunternehmens abbilden.

Die weiteren Baustoffwerke befinden sich in
Haltern am See, wo zusatzlich auch Poren-
beton produziert wird, und Wickede. An
zwei weiteren Standorten in Emsdetten
und Bad Salzdetfurth produziert das Unter-
nehmen Granulate und Katzenstreuvorpro-
dukte. Der Einsatz der Rohstoffe Kalk, Sand
und Wasser bildet hierbei die Klammer fiir
die insgesamt fiinf Standorte, klart der Ge-
schaftsfiihrer im Gesprach auf.

.Mit dieser Aufstellung wollen wir unsere
flihrende Stellung als Lieferant der "weiBen”
Baustoffe in NRW und dariber hinaus ab-
sichern”, sagt Cirkel. Zumal Kalksandstein
besonders im Wohnungsbau in NRW und
Niedersachsen sehr beliebt ist und fiir eine
hohe Nachfrage sorgt. Vor diesem Hinter-
grund will Cirkel mit dem neuen Standort
in Neuenkirchen-Vérden seine bedeutende
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nen der beiden Bundeslénder wird aufgrund
einer positiven Bevélkerungsentwicklung

in den ndchsten Jahren ein erhohter Woh-
nungsbedarf entstehen”, ist sich Thorsten
Koch sicher.

Das ist unser Stichwort, um auf die aktuelle
Situation im Corona-Jahr 2020 einzugehen.
,Wir haben uns kurz geschiittelt und dann
schnell umfassende MaBnahmen getroffen,
um Produktion und Vertrieb weiter aufrecht-
zuerhalten. Das hat auch dank der tatkraf-
tigen und flexiblen Unterstiitzung unserer
Mitarbeiter sehr gut und reibungslos funk-
tioniert”, bilanziert der Vertriebsleiter fiir
den BaustoffMarkt. ,Auch die Absatzsitua-
tion war durchgehend normal, was uns fiir
den weiteren Jahresverlauf positiv stimmt”,
sagt Julian Cirkel.

,Darliber hinaus wollen wir unseren Teil
dazu beitragen, dass der Marktanteil fiir
Mauerwerk wieder wéchst und im Zuge
dessen unseren Baustoff mit guten Losun-
gen fiir die aktuellen Herausforderungen
der Branche positionieren.” An erster Stel-
le sei hier die Optimierung von Baustellen
zu nennen. Hier brauche es nicht nur gute
Produkte, die das Bauen vereinfachen, son-
dern ebenso Prozesse, die helfen, die Ablau-
fe auf einer Baustelle effizienter zu gestal-
ten, heiBt es in der Runde. ,Das wird uns nur
gelingen, wenn wir parallel den Kontakt zu
unseren Handelspartnern weiter intensivie-
ren. Eine groBe Hilfe ist hier unser Kunden-
portal ,Mein Cirkel’, mit dem der Fachhan-
del vielfdltige Mdglichkeiten erhalt, um die
Zusammenarbeit mit uns Gber das Online-
Tool méglichst effizient zu gestalten und uns
so hilft, die Abstimmungsprozesse mit den
Handlern weiter zu optimieren”, sagt Koch
und fligt ergénzend an, dass man auch das
digitale Schulungsangebot zu den unter-
schiedlichen Themenbereichen fir die ver-
schiedenen Zielgruppen deutlich ausgebaut
hat. ,Hier wollen wir unsere Partner gerade
in diesen Zeiten auf einem sicheren Weg mit
umfassenden Informationen unterstiitzen”,
fuhrt der Vertriebsleiter aus.

,Dariiber hinaus muss es uns gelingen, zu
einem Austausch lber das normale Tages-
geschaft hinaus zu gelangen, um so, wie be-
reits angesprochen, gemeinsam neue L6-
sungen fiir den Bau zu finden. Hier sehen wir
den Baustoff-Fachhandel als unseren ersten
und wichtigsten Ansprechpartner an”, sagt
Julian Cirkel abschlieBend. m
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Q4-SET RotaFinish’

Alles fiir die , Glatte Wand”

Farbe gleichmaBig auftragen und
verschlichten in einem Arbeitsgang
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Flissigkeitsdichtes
Kernsystem

Das Komplett-Set fiir erstklassiges
Finish — bis in jede Ecke L

* Das 7-teilige Set besteht ous
1 GroBfliichenwalze, 3 Kleinflichenwalzen,
2 Rollerbigeln und 1 Abstreifgitter.
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